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 Permis B, véhiculé 

Formation  
 

Master 2 Négociation Management Grands Comptes       2012 - 2013 

(INSEEC PARIS)  

Master 1 Mangement Marketing   

(INSEEC PARIS) 
            2011- 2012 

Licence professionnelle management technico-commercial              2010- 2011 

(IUT Dijon antenne d’Auxerre) 

 Expériences professionnelles  
Juin 2024 – Aujourd’hui : Président formateur ( You’learning )  

Concevoir des programmes de formation. 

Animer des sessions de formation. 

Évaluer les besoins en formation. 

Suivre et évaluer les résultats des formations. 

Juillet 2013 à 2024 :  Responsable des ventes secteur (Société LIDL) 

- Gestion de 7 supermarchés (70 millions d’euros de CA annuel / 180 salariés) 

- Gestion de la politique RH du secteur / Montée en compétence des collaborateurs 

- Assurer l’interface entre les supermarchés et la direction de l’entreprise  

- Développer la rentabilité de votre secteur en accord avec la stratégie commerciale nationale 

- Garantir la satisfaction des clients  

- Faciliter sur le terrain la performance des supermarchés en termes économiques, d’organisation et de compétences 

2012 à 2013 Alternant (Licence pro) en tant que responsable commercial / marketing (Eurohabitât)  

- Gestion d’une équipe de 3 commerciaux 

- Prospection et vente de menuiserie / aluminium / PVC / Bois 

- Prise de commandes et suivi jusqu’à l’installation des produits 

- Organisation et participation à des salons / foire expo  

2010 à 2012 : Alternant (BTS NRC) en tant que commercial (Eurohabitat) 

- prospection de nouveaux clients 

- gestion d’un showroom 

- suivi d’un portefeuille client 

- participation aux foires expo/salon 

Compétences 
 

• Informatiques : Word, Excel, PowerPoint : Certification TOSA Niveau : 800 

• Langues : Anglais Certification TOEIC Niveau : 850 

• Organisationnelles : Gestion de projet, gestion relation client, événement et communication,  

• Savoir : Diriger et travailler en groupe ; Faire preuve de créativité et d’originalité, Organiser des projets et 
anticiper les imprévus ; Mener une veille concurrentielle et des recherche tendance 

 



Centres d’intérêts  
• Sports : Football / Fitness / course a pied 

• Vie associative (Bénévole aide aux devoirs) Jardin du savoir depuis 2013 


